egy eéven belll jelentds fejlédest produkalt.

z édesipari vallalat
kereskedelmi igazgato-
ja, Csuvar Csaba, és

terdleti vezetSje, Szklendr Péter
foglaljgk oOssze az elmult év
tapasztalatait.

Kommunikacio

Korédbban 2 képviseldvel és egy
Key Account képviselével dolgo-
zott a cég, a rendeléseket tele-
fonon diktalték be a nap végén. A
PDA
hasznélata
folyamatos rendelés feldolgozast
és informéaciodramlast. 1dékozben

rendszer bevezetése és

lehetévé  tette a

8 fére bévilt a képviseld csapat, a
hivatalos napi kommunikécids
csatorna a PDA lett. A friss piaci
informécitkat, aktualis feladatokat,
napi jelentéseket rovid id6 alatt
kapjak meg a cimzettek. A kép-
visel6k napi munkaja percre pon-
tosan nyomon kévetheté a tertileti
igy
lehet6ség van a folyamatos vissza-
csatoldsra a képviseld felé.

vezetd PDA készilékén s,
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A PDA csak lehetOseg —

a hatekony hasznalat a biztos siker!

Az értékesitést tamogatd PDA rendszerek egyre népszer(ibbek, nemcsak a
multinacionalis nagyvallalatok, hanem a kisebb, néhany képviselével dolgozd magyar
vallalkozasok korében is. A bolthdldzatok és a beszallitd kozds érdeke, hogy a PDA
technikai lehetdségeit kihasznalva gyors, pontos, a kereslethez rugalmasan igazodo
disztribucioval erdsitsék egymast a piacon. Az Urban és Urban Kft - mely illatos,
finom mézes stiteményeit kindlja a vasarlénak - a MoBISoL PDA rendszerével

A képviseldk munkéja felgyorsult
és a klasszikus feladatok 70%-a —
a rendelés rogzitése, a piadi infor-
macick gydijtése és a kommuniké-
ci6 — hatékonyabb lett.

Logisztika, termelés

A cég rovid szavatossagi idejli
termekei megkovetelik az Gssze-
hangolt termelést és logisztikat.
Az Urbén és Urbéan Kft. nem rak-
tdroz, minden terméket maxi-
mum 3 nap alatt kiszéllit a
készéru raktarbol. A PDA-krdl
beérkezd informécidval optimal-

izlni tudtédk a miszakok szerve-
zését, a gyértas kapacitdst és a
munkaeré gazdalkodast. A cég
szinte ‘észrevétlenne’ valt a
halézatok operaciojdba, mert
nincs gond a beszéllitéssal.” —
fogalmazott Csuvér Csaba.

Komfortosabb munka
LA képviseld akkor tud jol tel-

jesiteni, ha ismeri a cég elvara-
sait, objektiven mérheté a tel-

jesitménye, és rendszeresen
értékelik, megmutatjdk szédméra a
novekedés lehetbségeit.”

mondja Szklendr Péter. Az em-
beri tényezé kiemelten fontos a
cég-nél és ezt a PDA rendszer
mellett is sikertlt megdrizni. A
tertileti vezetd szerint a képviseld
iranti bizalom elengedhetetlen.
A PDA nem feltétlentl a kont-
roll eszkéze, ugyanakkor min-
den képvisels tudja azt, hogy
munkdja minden perce felette-
sei elétt
eszkozzel elértik, hogy a kol-

torténik. Ezzel az

légdk teljesitményiik elismerése
mellett dolgozzanak.

Jovokep

A MoBISoL PDA rendszere egy U]
perspektiva, a bérértékesités
bevezetését is lehetdvé tette az
Urban és Urban Kft. szémaéra.
Olyan cégek felé nydjtanak
értékesitési szolgéltatast, melyek
nem tartanak fenn sajdt érté-
kesitési csapatot, &m termék-
kortk illeszkedik a cég disztribu-
cios csatorndiba. Sikeresen kép-
viselik a halozatokban tobbek
kozott a Bognér Szorp, az Osto-
ros Novaj Bor és a Varsanyi Pin-
cészet termékeit is.

Az Urban és Urbén Kft. sikere azt
igazolja, hogy az informatikai
rendszerek &talakuldsa, valamint
a magyar kis- és kozépvillala-
tok szemlélet valtozdsa kévet-
keztében napjainkban mar min-
den cég szaméra elérhetévé va-
lik a PDA rendszer.
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PDA RENDSZEREK

A KEZBENFEKVO MEGOLDAS

MoBISoL Magyarorszag Kft.
1063 Budapest, Bajnok utca 19. = Telefon: (06 1) 885-0520
E-mail: mobisol@mobisol.hu * Honlap: www.mobisol.hu, www.mobilrendszer.hu
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